Kefla sales Manager:in im AuRen- und
Innendienst (m/w/d)

Uber KEFLA GmbH:

Die KEFLA GmbH ist ein Traditionsunternehmen und einer der weltweit fihrenden Hersteller und
Vertreiber von Spezialbehaltern aus Glas. Wir liefern unsere Produkte unter anderem an die
Lebensmittel-, Spirituosen-, Wein-, Kosmetik-, Arzneimittel-, Chemie-, Pharmaindustrie.

Wir sind weltweit mit Schwerpunkt Europa tatig und in allen relevanten Méarkten vertreten. Neben
unserer Tochtergesellschaft Verrerie du Future in Frankreich sowie KEFLA UK Ltd. in GroRbritannien
arbeiten wir mit verschiedenen Partnern zusammen.

Um unser kontinuierliches Wachstum fortzusetzen und unsere Kunden professionell betreuen zu
kénnen, suchen wir zur Verstarkung unseres Teams im Vertrieb eine engagierte Personlichkeit fur
die Position

Sales Manager:in im Auf3en- und Innendienst (m/w/d).

Wir bieten Dir eine unbefristete Anstellung bei einem gesunden, dynamischen und
wachstumsorientierten Global Player der Verpackungsbranche und investieren in optimale
Rahmenbedingungen Deines personlichen Aufgabenfeldes.

Du profitierst von kurzen Entscheidungswegen und einem hohen MafR an Flexibilitat und
eigenverantwortlichem Handeln im Arbeitsalltag.

Deine Aufgaben:

= Zusammen mit dem Sales Team ubernimmst Du samtliche
Vertriebsaufgaben - angefangen bei der Kundenberatung
Uber die Angebotserstellung bis hin zur
Auftragsabwicklung

= Du akquirierst selbststandig neue Kunden und treibst den
Verkauf unserer Produkte aktiv voran, dabei lasst Du den
Hammer nicht fallen, wenn Du verkauft hast, sondern bist
auch danach weiterhin fir die Betreuung unserer Kunden
zustandig

= Du findest unser Produkt spannend und hast Lust es auf
Veranstaltungen und Messen zu reprasentieren,
gleichzeitig nutzt Du die Chance auf Events zu Netzwerken
und Kontakte zu knipfen

= In Zusammenarbeit mit dem Marketing planst Du
Kampagnen und Strategien zur Steigerung der
Absatzzahlen

= Eigenverantwortlich setzt Du Dich fur die Realisierung der
Mengen- und Erlésziele Deines Kundenportfolios ein und
ergreifst MaBnahmen fir die Ausrichtung nachhaltiger
Vertriebsaktivitaten

= Bei der Entwicklung kundenindividualisierter sowie
standardisierter Flaschentypen tibernimmst Du das
kommerzielle Projektmanagement in enger
Zusammenarbeit mit Technik, Produktion und Einkauf



Das bringst Du mit:

= Du besitzt fundierte Kenntnisse und Erfahrung im [ S
Sales Bereich

» Du bist ein:e wahr:e Networker:in, hast Freude am
Umgang mit Menschen und tberzeugst mit Deiner
offenen und positiven Art

= |dealerweise kannst Du Dich verhandlungssicher in
Englisch oder auch anderen Sprachen verstandigen

= Dudenkstin Lésungen und kannst viele Bélle
gleichzeitig jonglieren, dabei denkst Du immer
unternehmerisch und gehst strukturiert vor

= Versierter Umgang mit MS Office - insbesondere mit
Excel sowie idealerweise Erfahrungen mit Sage

= Gutes Verstandnis fur betriebswirtschaftliche Zusammenhénge und ausgepragte analytische
Fahigkeiten

= Teamfahigkeit, Verantwortungsbewusstsein sowie eine Hand-on-Mentalitat

Bist du interessiert?

Dann freuen wir uns auf Deine aussagekréftige Bewerbung mit Angabe Deines
frihestmdglichen Eintrittstermins und Deine Gehaltsvorstellungen. Bitte sende Deine
vollstandigen Unterlagen per E-Mail an bewerbung @kefla.de.
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